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MARKINVEST OY
luotettava, asiansa osaava ja vastuullinen kumppani 

yrityksellesi

Yrityksen perustivat  
Pekka Peltonen ja Sinikka Karstila.

Ydintiimi
Pekka Peltonen, Lahti
Puh. 040 900 0322
pekka.peltonen@markinvest.fi

Andrey Uvarov, Lahti
Puh. 040 900 0322
andrey@markinvest.fi

Heikki Lehtonen, Jyväskylä
Puh. 040 064 1371
heikki@markinvest.fi

YHTEISTYÖSSÄ ON VOIMAA
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MARKINVEST OY
luotettava, asiansa osaava ja vastuullinen kumppani 

yrityksellesi

Vastuullisuus Markinvestissä
Markinvestissä teemme 
töitä ollaksemme asiakkaillemme 
ja yhteistyökumppaneillemme
luotettava, asiansa osaava 
ja vastuullinen kumppani.

Olemme onnistuneet, kun 
asiakkaamme menestyvät.

Markinvestin vastuullisuuden
peruspilarit:

1. Mahdollistamme asiakkaidemme 

menestyksen

2. Pyrimme huippuosaamiseen

3. Tunnustamme ihmisten arvon

4. Sopeudumme ja innovoimme

5. Teemme oikein, rakennamme 

kestävämpää maailmaa

https://www.markinvest.eu/vastuullisuus-
markinvestilla/
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TYÖSKENTELEMME ASIAKKAAN TARVE EDELLÄ
Alkuselvitys ottaa noin ½ - 1 tunnin.
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ELY-keskus, Yritysten kehittämispalvelut KEHPA  
Analyysi ja Konsultointi 
Uudistuminen, kasvu kotimaassa ja 
kansainvälistyminen
(ELY:n korvaus 75-80%)

ELY-keskus/TE-toimisto
Pirkanmaan Yrittäjyysbuusti YBUUSTI
Markkinointi ja myynti,
liiketoimintasuunnitelman päivitys, yrityksen
tuki ja verkosto, sparraus
(Maksuton nuorille yritykselle <12 kk)

Business Finland
Innovaatioseteli, 
Tempo<5v., Market Explorer>5v.,
Talent

Markkinatutkimus
Uudet markkina-alueet, kilpailuedut,
asiakaskokemus- imago ja tunnettuus

Kasvu- ja kannattavuus kotimaa 
Uudet bisnekset, kilpailustrategiat,
tavoitteet ja toimintaohjelmat

Vienti ja kansainvälistyminen
Viennin portaat® palvelut ja sparraus

Sertifiointi- ja neuvonta, Keski-Aasia
Esiselvitys, sertifiointi, neuvonta ja 
merkintä

Jos et tiedä mihin olet menossa, on aivan 

sama minkä tien valitset.



© Markinvest Oy
Grow the Business

YRITYSTEN KEHITTÄMISPALVELUT – KEHPA

Markinvest on ELY-keskuksen auktorisoima palveluntuottaja tekemään 
yritysten kehittämispalveluja - Analyysit ja Konsultoinnit  

Kasvu, kansainvälistyminen ja uudistuminen.
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YRITYSTEN KEHITTÄMISPALVELUT –KEHPA

KEHPA on toimialasta ja yritysmuodosta riippumaton palvelu, 
kehityshaluiselle ja kykyiselle yritykselle jonka talous on kunnossa ja toiminta kannattavaa.

Yrityksen on varmistettava De minimis –tuen määrä. 
EU-asetuksen mukaan yritys voi saada de minimis -tukea enintään 200 000 euroa 

kuluvan ja kahden edellisen verovuoden aikana.
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KEHPA-ANALYYSI   
kokonaisvaltainen analyysi ulkopuolisen silmin

yrityksen liiketoiminnasta kehittämistarpeen selvittämiseksi
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Analyysi on kokonaisvalainen.

Käsiteltäviä asioita ovat:

• Liiketoimintasuunnitelman nykytila, liikeidea

• asiakkaat

• tuotteet ja palvelut, mihin tarpeeseen, miksi 

ostaa juuri tältä yrityksestä

• markkinointi ja jakelu

• kilpailijat, vahvuudet ja heikkoudet

• yrityksen taloustilanne ja ennuste

• omat vahvuudet, kilpailuedut

• digitalisaatio, tarpeet

• työntekijätarve

• muutokset omistuksessa 

• investoinnit

• IP-pikatesti

• Tavoite/visio 2-3 vuoden päähän

• keskeistä 4-5 kehittämiskohdetta

Jatkotoimenpiteet esim.  ELY-keskus, Business 

Finland

Yritys saa ulkopuolisen näkemyksen 
yrityksen nykytilanteesta, tulevaisuuden 
mahdollisuuksista, vahvuuksista, 
kilpailueduista, 
kehittämiskohteista tavoitteiden 
saavuttamiseksi 2023 - 2025.
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KEHPA – ANALYYSI 
läpinäkyvä yhteistyöprosessi liiketoiminnan 

kehittämistarpeen selvittämiseksi
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KEHPA-KONSULTOINTI 
yrityksen kehittämistarve on selvillä 

Konsultointi taipuu useaan 

kehittämistarpeeseen:

• uudet tilaisuudet, uudet tuotteet 

• uudet liiketoimintamahdollisuudet 

• liiketoimintasuunnitelman päivitys

• liikeidea markkinoinnin näkökulmasta

• kilpailuedut 

• kasvustrategia kotimaassa 

• kasvustrategia viennissä

• kansainvälistymisvalmiudet 

• vientivalmiudet 

• markkinatutkimus

• muutostarve ja valmiudet 

• uudistumínen, omistajanvaihdos

Jatkotoimenpiteet esim.  ELY-keskus, 

Business Finland

Yritys saa suunnitelman 

uudistumiseen, kasvuun kotimaassa 

ja/tai kansainvälistymiseen.  

Konsultoinnissa tehdään 

suunnitelma jolla yrityksen on 

mahdollista päästä asetettuihin 

tavoitteisiin.
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KEHPA – KONSULTOINTI
läpinäkyvä yhteistyöprosessi, kun yrityksen kehittämistarve tiedetään ja 

halutaan päästä asetettuihin tavoitteisiin 
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ELY-KESKUSTEN YRITYSTEN KEHITTÄMISPALVELUT 

2022 – 2023

Vuonna 2022 noin 3 800 yritystä käytti ELY-keskuksen tarjoamia Analyysi-, Konsultointi- ja 
Koulutus-palveluja.

Yritykset olivat erittäin tyytyväisiä saamansa palveluun.

Tyypillinen yritysten kehittämispalveluiden käyttäjä oli n. 10 henkeä työllistävä 

kotimarkkinayritys, joka kaipasi ulkopuolista näkökulmaa yrityksen kasvun ja uudistamisen 

tueksi.

TOP 5 TOIMIALAT:

1. Teollisuus, 2.Ammatillinen, tieteellinen ja tekninen toiminta, 3. Tukku ja 

vähittäiskauppa, 4. Rakentaminen, 5.Informaatio ja viestintä

Vuonna 2022 myönnetyt Yritysten kehittämispalvelut maakunnittain.
Maakunta Analyysi

kpl

Konsultointi

kpl

Koulutukseen 

osallistuneet hlö

Kanta-Häme 24 88 10

Keski-Suomi 29 164 45

Päijät-Häme 28 100 21
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KEHPA – KOULUTUS 

Koulutukset on tarkoitettu pk-yritysten johdolle ja avainhenkilöille. 

Alkavat koulutukset löytyvät ELY- keskuksen koulutusohjelmien sivuilta.

Koulutusteemat: 

• Kasvuun johtaminen*

• Talouden ja tuottavuuden johtaminen*

• Markkinoinnin ja asiakkuuksien johtaminen*

Kesto ja hinta

Koulutukseen sisältyy 10 koulutuspäivää ja kaksi osallistujakohtaista konsultointipäivää, 

jossa pureudutaan tarkemmin yrityksen tarpeiden ja tavoitteiden kannalta keskeiseen 

osa-alueeseen. 

Hinta on 1590 euroa + alv/osallistuja.

Koulutuksiin hakeminen

Koulutuksiin haetaan koulutuskohtaisen hakemuslinkin kautta sähköisellä 

hakemuksella. 

Hakemuslinkit löytyvät koulutusteemakohtaisilta* sivuilta.

https://www.ely-keskus.fi/web/yritystenkehittamispalvelut/koulutus

https://www.ely-keskus.fi/web/yritystenkehittamispalvelut/koulutus
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ASIANTUNTIJAPALVELUT – MARKINVEST

Työskentelemme asiakkaan tarve edellä. 
Alkuselvitys ottaa noin ½ - 1 tunnin.

Jos et tiedä mihin olet menossa, on aivan sama 
minkä tien valitset.
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MARKKINATUTKIMUS PÄÄTÖKSENTEON TUEKSI
uudet markkina-alueet, yrityksen kilpailuedut,

asiakaskokemus- imago ja tunnettuus
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Asiakaspalaute palvelusta ja 
jälkimarkkinoinnista

Asiakaspalvelututkimuksen tavoite 
on löytää yrityksen vahvuustekijöitä, 
kilpailuetuja, mutta myös ongelmia, 
jotka on korjattava.

Tutkimuskohteita: 
• yhteistyön ja palvelutason 

seuraaminen, kehitystarve
• miten eri tahot näkevät yrityksen 

yhteistyökumppanina, yrityksen arvo
• miten koetaan 

tuotteemme/palvelumme verrattuna 
kilpailijoiden tuotteisiin, vahvuudet ja 
heikkoudet, kehitystarve
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KASVU- JA KANNATTAVUUS KOTIMAASSA - BMC
uuden liiketoiminnan kehittäminen ja arviointi

Liiketoiminnan konseptointi olemassa olevien ja uusien palveluiden tai 
hyödykkeiden ympärille.
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KANSAINVÄLISTYMINEN - VIENNIN PORTAAT® 
eteneminen vaihe vaiheelta antaa  kestävämpiä tuloksia kuin 

eteneminen suunnittelematta
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Kansainvälistyminen tarjoaa yrityksesi uusia 
mahdollisuuksia, potentiaalisempia 
markkinoita sekä mahdollisuuden kasvaa.

Kansainvälistymisen ja viennin vaiheet
• vientivalmiusanalyysi >

markkinatutkimustarve
• markkinaselvitykset >

markkina-alueet, kilpailukykytutkimukset
• vientiliikeidea, vientikonsepti, pilotointi
• liike-, kontakti- ja neuvottelumatkat, 

jatkosuunnitelmat
• päivittäinen toiminta, asiantuntijapalvelut

Jatkotoimenpiteet:  ELY-keskus, Business 
Finland, Finnvera

Saat parempia tuloksia nopeammin 
etenemällä porras portaalta. 

Viennin portaat® on Markinvestin
kansainvälistymisohjelma.
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SERTIFIOINTIPALVELUT KESKI-AASIAAN
sertifiointia vuodesta 1993
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Kun, yrityksessä suunnitellaan vientiä esim. Kazakstaniin, on hyvissä ajoin 
selvitettävä Tulliliiton ja kansalliset sertifiointivaatimukset. 

Teemme yritykselle esiselvityksen tarvittavista dokumenteista, menetelmistä, 
testauksista, hinnoista ja viemme läpi sertifiointiprosessin.
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KIITOS! 
OTA YHTEYTTÄ, YHTEISTYÖSSÄ ON VOIMAA! 

Markinvest on luotettava, 

asiansa osaava ja vastuullinen 

kumppani yrityksellesi.

https://www.markinvest.eu/

https://www.markinvest.fi/

https://www.gost-r.fi/
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ANALYYSI



© Markinvest Oy
Grow the Business

KONSULTOINTI
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